
Teléfono : (41) – 2747405
Fax : (41) – 2747401
E-mail : capacitacion@irade.cl
Inscripciones : Sra. Claudia Jaña V.
Sitio Web : www.irade.cl

INFORMACIÓN GENERAL

INSCRIPCIONES Y CONSULTAS

La anulación de una inscripción deberá ser comunicada a
IRADE hasta 2 días hábiles antes del inicio del programa. De
otro modo se considerará que la persona asistirá normalmente,
procediéndose a la facturación respectiva.

Duración 12 horas

Fecha Miércoles 08 y Jueves 09 de Octubre de 2008
y horario Miércoles 09:00 a 13:00 y 14:30 a 18:30 hrs.

Jueves 09:00 a 13:00 hrs.
Incluye almuerzo y coffee - break

Lugar Auditorio IRADE, Chacabuco # 278
Concepción

Certificado Se otorgará certificado de asistencia de IRADE
a quienes asistan a un mínimo del 80 % de las
horas de clases programadas.

Valor Socios IRADE $ 120.000.-
No Socios $ 150.000.-

Plazo límite Lunes 06 de Octubre de 2008
de inscripción

Cupo máximo 20 personas

Nombre OTEC IRADE - Capacitación Ltda.

RUT OTEC 76.593.170-3

Código Sence 12.37.7730.84



Relator

PRESENTACIÓN

OBJETIVO

OBJETIVOS ESPECÍFICOS

Humberto Gallardo Rojas

• Actor, Universidad de Chile
• Asesor de Expresión Oral y Corporal de Sodimac,

Metro de Santiago, Servicio de Impuestos
Internos, Codelco Casa Matriz y Philips.

• Dilatada labor en Teatro, Televisión y Cine
• Profesor de Teatro y Expresión Corporal en las

Universidades de Santiago de Chile y Católica
Cardenal Raúl Silva Henríquez y  diversos colegios
de Santiago

La importancia de expresar ordenadamente las ideas, presentando los
argumentos o ponencias en forma clara y convincente complementado por
una adecuada expresión corporal, son fundamentales para desenvolverse
exitosamente en el ámbito de la comunicación organizacional y el marketing
interno o externo.

Desarrollar en los ejecutivos y profesionales que participen habilidades
básicas para enfrentar de la mejor manera posible las complejas situaciones
de exposición grupal inherentes a sus funciones, como exponer ante un
grupo numeroso de personas, dirigir una conferencia de prensa, participar
en negociaciones importantes, dirigir o tener un rol destacado en reuniones
de alto nivel,  anunciar decisiones difíciles, entre otras.

PROGRAMA

• Grabar en video a cada participante, al inicio y al término del taller,
proporcionando feedback específico a cada uno.

• Aplicar técnicas de respiración y proyección de la voz
• Aplicar técnicas para lograr una buena dicción
• Reconocer y profundizar el conocimiento del instrumento corporal al

servicio de la voz
• Conocer el dominio de la estructura y contenido de un texto
• Ejecutar los conocimientos necesarios para el logro de una buena

comunicación
• Aplicar los conocimientos al enfrentarse al público

Expresión Oral
• Autoevaluación diagnóstica
• Técnicas básicas de respiración
• Técnicas de proyección de la voz
• Impostación de la voz

El lenguaje oral
• Vicios comunes
• Dicción, articulación
• Modulación, matices
• Características

Expresión Corporal
• Expresión facial
• Gesticulación
• El cuerpo como instrumento expresivo
• Uso del espacio

Elocución del texto:
• Lectura en voz alta
• Diversos tipos de textos
• Textos improvisados

Exposición Oral:
• Preparación
• Estructuración
• Elocuencia


